




Quel sera son prix
de vente ?
Le marché nous indique la valeur de
votre maison. Je vous conseillerai sur
le prix après l’évaluation approfondie
de votre propriété reposant sur
analyses différentes afin que vous
puissiez prendre votre décision.

1. PRIX DES VENTES RÉCENTES
Les acquéreurs déterminent la valeur
marchande d’une maison par rapport aux
maisons comparables vendues récemment
dans le secteur.

L’emplacement est un des facteurs les plus
importants pour la détermination de 
la valeur de votre bien.

Les acquéreurs déterminent la valeur
marchande d’une maison par rapport aux
maisons comparables vendues récemment
dans le secteur.

Les valeurs des maisons sont affectées par
le marché immobilier actuel. Parce que nous
ne pouvons pas manipuler le marché, nous
nous entendrons sur un prix et une stratégie
de commercialisation qui tireront profit des
30 premiers jours de mise en vente de votre
bien. C’est le moment où les acheteurs
découvrent votre propriété et sont le plus
susceptibles de la visiter et faire des offres.

L’état d’une maison affecte le prix et le délai
de vente.

• Les acquéreurs potentiels achètent
souvent selon leurs émotions ; les premières
impressions sont donc importantes.

• Je vous conseillerai sur l’optimisation des
conditions de présentation de votre bien
 afin de maximiser la perception
 de l’acquéreur.

4. CONCURRENCE

5. CHOIX DU MOMENT

De ces cinq facteurs, vous
pouvez en modifier seulement
deux : le prix et l’état.

2. EMPLACEMENT

3. ÉTAT





La mise en valeur fait
toute la différence.

Lorsqu’un vendeur met sa maison en valeur,
une des deux choses suivantes
se produit :

La « mise en valeur » est le processus de 
désencombrer et améliorer la propreté
générale et l’état de la maison.

Commencez par l’extérieur de votre maison ;
 remarquez tout problème d’entretien ou
d’aménagement paysager (la peinture écaillée
 sur la porte avant, un mauvais éclairage 
 extérieur, des fenêtres sales, des buissons et
des haies envahissants, un trottoir et une allée
encombrés, etc)

À l’intérieur de votre bien, observez…est-il bien
rangé, propre et sans odeurs ? Est-ce que la
disposition des meubles permet une 
circulation facile ?

La maison prend plus de valeur que d’autres
propriétés comparables dans cette tranche
de prix.
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À PROPOS DE KELLER WILLIAMS

Keller Williams 
en Polynésie

Née en 2023, Keller
Williams Polynésie
démarre sur les
chapeaux de roues,
avec une équipe de
conseillers en
immobiliers motivés et
formés aux outils et
aux valeurs de la
compagnie (éthique,
intégrité, confiance). 

Certains sont même
spécialisés dans
l'immobilier neuf,
le commercial,
le viager, la gestion
locative et les
demeures de prestige,
nous permettant
d’intervenir dans tous
les domaines de
l’industrie immobilière
et de répondre aux
différents besoins de
leurs clients.

5 
CONTINENTS 

60 
PAYS 

1 200 
MARKET CENTERS

200 000 
MEMBRES

POUR EN SAVOIR PLUS
Rendez-vous sur notre site
www.kwpolynesie.com

Fondée à Austin (Texas, États-Unis), Keller Williams est la
plus grande compagnie immobilière du monde avec plus
de 1 200 Market Centers et 200 000 Membres à travers les
Amériques, l'Europe, l'Afrique, l'Asie et l'Océanie.

Depuis 1983, KW se développe de manière exponentielle
et continue de cultiver sa culture unique, basée sur la
formation continue et soutenue par la technologie.



Une transaction immobilière est complexe. 
Grâce à mon expertise, je vous guiderai 
à travers chaque étape de la vente de votre bien.



KELLER WILLIAMS POLYNESIE

7, rue de Bovis
Fare Ute, Papeete

Chaque Market Center Keller Williams est juridiquement et financièrement indépendant.

(+689) 40 54 95 15

contact@kwpolynesie.com
www.kwpolynesie.com

https://www.kwpolynesie.com/

